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1) ENCUADRE GENERAL

1.1.Contenidos minimos

Mercados con Informacidn Incompleta
Contratos bajo Informacion Asimétrica
Disefio de mecanismos
Manadas e Informacion
Preferencias, puntos de referencia y eleccion
Heurlsticas y sesgos
Racionalidad Acotada
Teoria de Juegos Conductual
Eleccién intertemporal

. Preferencias sociales

. Economia de la felicidad
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1.2 Razones que justifican la inclusion de la asignatura dentro del plan de estudios. Su
importancia en la formacién profesional

Esta materia cubre temas avanzados en la teoria de la decisién individual y teoria de
juegos. La primera parte (Unidades Temadticas 1 a 4) desarrolla elementos de
economia de la informacidén. La segunda parte (Unidades Temdticas 5 a 11) cubre un
conjunto de contribuciones a la literatura econémica que se caracteriza por prestar
especial atencidn a los procesos mentales para entender procesos de aprendizaje y
toma de decisién.

Los dos bloques de contribuciones fueron aplicados a diversos campos. Entre estas
dreas se encuentran las relaciones laborales, decisiones de ahorro y consumo,
mercados financieros y la organizacion industrial. En conjunto, brindan importantes
herramientas que permiten mejorar nuestra comprension de la toma de decisiones, el
aprendizaje y procesos resultantes.
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1.3. Ubicacién de la asignatura en el curriculum y requisitos para su estudio. i
Ciclo Profesional
Requisito: Microeconomia II (Codigo 286)

1.4. Objetivos del aprendizaje (Mision de la asignatura)

*  Entender el funcionamiento de mercados bajo informacion asimétrica y el concepto
de seleccién adversa.

»  Comprender el problema del principal-agente, el riesgo moral y el disefio de
incentivos.

= Conocer las preferencias con punto de preferencia y sus aplicaciones a la teoria de
ta decisidn.

* Familializarse con el marco de las heuristicas ¢ ideas asociadas a la de racionalidad
acotada como una forma de representar procesos de aprendizaje.

» Extender los conocimientos de la teoria de juegos a contextos de racionalidad
acotada. it

= Mcjorar el entendimiento de las conductas pro-sociales.
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2) PROGRAMA ANALITICO

UNIDAD TEMATICA Nro. 1 -~ Mercados con Informacion Incompleta

Rzt - v e N B . R
R A Objetivo de aprendizaje: N

Entender el funcionamiento de mercados bajo informacion asimétrica y el concepto de seleccion
adversa,

Temas a desarrollar:
= Seleccién Adversa y eficiencia de los mercados.
=  Modelos de sefiales
Monitoreo
» Teorema del no-intercambio

UNIDAD TEMATICA Nro. 2 — Contratos bajo Informacién asimétrica

Objetivo de aprendizaje:
Comprender el problema del principal-agente, el riesgo moral y el disefio de incentivos.

LU S 00 P
Temas a desarrollar: R
= Relacién de Principal Agente
- = Riesgo Moral
= Compatibilidad de Incentivos
= Miltiples Tareas
*  Monitoreo por parte de un monopolista

= Interacciones Repetidas
UNIDAD TEMATICA Nro. 3 — Diseftio de Mecanismos

Objetivo de aprendizaje:
Conocer un enfoque general y abstracto para el andlisis de problemas transmisién de informacion
y asignacién de recursos.

Temas a desarrollar: S
* El problema del principal.
* Implementacién con estrategias dominantes.
» Implementacién Bayesiana.
»  Restricciones de participacion.

UNIDAD TEMATICA Nro, 4 — Manadas e Informacidn

Objetivo de aprendizaje:
Analizar revelacién y supresion informativa en diversos contextos de interaccidn entre agentes
econdmicos.

Temas a desarrollar:
= Bloqueo de informacién privada
= Incertidumbre multidimensicnal
= Motivo coordinacién
= Revelacién de informacion, externalidades en los pagos y demoras estratégicas,
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UNIDAD TEMATICA Nro. 5 - Preferencias y eleccién

Objetivo de aprendizaje:
Analizar las preferencias con punto de preferencia y sus aplicaciones a la toma de decisiones.

Temas a desarrollar:
= Teoria de los prospectos: Aversion a las pérdidas y puntos de referencia.
=  Efecto encuadre, efecto dotacidn,

UNIDAD TEMATICA Nro. 6 — Heuristicas y sesgos

Objetivo de aprendizaje:
Comprender ei paradigma de las heuristicas y sesgos y sus aplicaciones & los juicios de
probabilidad.

Temas a desarrollar;
»  Heuristicas y sesgos: disponibilidad y representatividad.
»  Sesgos asociados: ley de los n@meros pequefios, evaluacidn retrospectiva y
confirmacién de creencias.
= Aplicaciones a finanzas: sentimiento del inversor.

UNIDAD TEMATICA Nro. 7 — Racionalidad acotada

Objetivo de aprendizaje;
Analizar el enfoque de la racionalidad acotada y sus aplicaciones.

Temas 2 desarrollar:
s Atencidén limitada.
*  Procesamiento de informacion basado en categorias.
* Memoria Limitada.
= Diversidad en la anticipacidn de eventos futuros.
»  Aplicacion a la organizacidn industrial.

UNIDAD TEMATICA Nro, 8 — Teoria de Juegos Conductual

Objetivo de aprendizaje:
Extender los conocimientos de la teoria de juegos a contextos creencias potencialmente erréneas
y racionalidad acotada.

Temas a desarrollar:
« Evidencia experimental sobre sofisticacion estratégica.
=~ Enfoque de jerarquias cognitivas.
= Equilibrio auto-verificable.
= Equilibrio con “maldicién del ganador”

UNIDAD TEMATICA Nro. 9 - Eleccion Intertemporal

Objetivo de aprendizaje:
Revisar distintos marcos de analisis de la toma de decisidn en contextos dindmicos.
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Temas a desarrollar:

Descuento hiperbélico e inconsistencia temporal.
Agentes sofisticados y agentes miopes.

Efectos de inmediatez.

Valuacién asimétrica de pérdidas y ganancias.
Valuacién de secuencias.

Utilidad y anticipacién,

Aplicaciones a decisiones de consumo.

UNIDAD TEMATICA Nro. 10 — Preferencias Sociales

Objetivo de aprendizaje:
Mejorar la comprensién de conductas pro-sociales.

Temas a desarroliar:

Normas sociales.

Altruismo y reciprocidad.

Incentivos externos y desplazamiento de incentivos internos.
Evidencia experimental y de campo

Relaciones de trabajo y reciprocidad

UNIDAD TEMATICA Nro. 11 —Economia de la felicidad

Objetive de aprendizaje:
Revisar la literatura empirica sobre las evaluaciones de felicidad.

Temas a desarrollar:

Evidencia empirica: variables econémicas y sociales
Felicidad y eleccién intertemporal: prediceion afectiva y adaptacion.
Felicidad y preferencias sociales: comparacion.
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4) METODOS DE CONDUCCION DEL APRENDIZAJE

®=  Modalidad de dictado: Presencial,

* 2 clases tedrico/pricticas semanales, Carga horaria 4 horas.

» Las clases involucran el desarrollo de los marcos tedricos y resolucidn de ejercicios. En
algunos casos se contempla la posibilidad de realizar encuestas y experimentos en clase
para facilitar Ja compresién de las problematicas discutidas en clase.

SYMETODOS DE EVALUACION
Dos exdmenes parciales (un recuperatorio) y final.
i * El recuperatorio es también una instancia de elevacién para aquellos alumnos que que hayan
. regularizado la materia con promedio inferior a 7 (siele) y deseen promocionar la materia
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